
	
  

	
  

CHARGÉ(E)	
  D’AFFAIRES	
  EN	
  MÉCANIQUE	
  INDUSTRIELLE	
  
	
  
Talentissim	
   recrute	
  pour	
   son	
  client,	
  entreprise	
   spécialisée	
  dans	
   le	
  domaine	
  de	
   la	
  
mécanique	
  de	
  précision	
  sur	
  pièces	
  de	
  moyennes	
  et	
  grandes	
  dimensions,	
  basé	
  sur	
  
Saint	
   Martin	
   d’Hères,	
   un(e)	
   chargé(e)	
   d’affaires.	
   Vous	
   intégrez	
   une	
   entreprise	
  
innovante,	
   qui	
   dispose	
   d’un	
   savoir-­‐faire	
   reconnu	
   sur	
   les	
   pièces	
   de	
   turbines	
  
hydrauliques,	
  à	
  vapeur	
  ou	
  à	
  gaz.	
  
	
  
MISSIONS	
  
Rattaché	
  au	
  directeur	
  du	
  site,	
  	
  Vous	
  êtes	
  en	
  charge	
  des	
  missions	
  suivantes	
  :	
   	
  

Gestion	
  technique	
  
• Rédiger	
  les	
  offres	
  techniques	
  et	
  devis	
  dans	
  le	
  respect	
  des	
  exigences	
  clients	
  
• Proposer	
  des	
  solutions	
  d’industrialisation	
  permettant	
  d’assurer	
  les	
  objectifs	
  

QCD	
  (Qualité,	
  Couts,	
  Délais)	
  
• Impliquer	
  les	
  responsables	
  de	
  service	
  pour	
  la	
  construction	
  des	
  dossiers	
  :	
  

gammes	
  de	
  fabrication,	
  méthodes,	
  lancement,	
  qualité.	
  
• Gérer	
  la	
  sous-­‐traitance	
  en	
  étroite	
  collaboration	
  avec	
  le	
  responsable	
  

production/planification	
  
• Accompagner	
  les	
  clients	
  &	
  assurer	
  le	
  transfert	
  du	
  dossier	
  aux	
  équipes	
  

chargées	
  de	
  la	
  production	
  

	
  
Pilotage	
  des	
  projets	
  et	
  de	
  l’activité	
  

• Suivre	
  les	
  projets	
  de	
  l’élaboration	
  du	
  devis	
  jusqu’au	
  règlement	
  de	
  l’affaire	
  
• Rendre	
  compte	
  de	
  ses	
  actions	
  de	
  manière	
  quotidienne	
  au	
  directeur	
  du	
  site	
  
• Assurer	
  un	
  reporting	
  auprès	
  de	
  ses	
  clients	
  
• Garantir	
  la	
  rentabilité	
  des	
  affaires	
  et	
  l’objectif	
  de	
  facturation	
  
• S’assurer	
   que	
   les	
   impératifs	
   de	
   l’affaire	
   sont	
   connus	
   de	
   tous	
   et	
   que	
   les	
  

délais	
  d’approvisionnement	
  seront	
  tenus	
  
	
  
Développement	
  commercial	
  

• Anticiper	
  les	
  besoins	
  clients,	
  développer	
  de	
  nouvelles	
  opportunités	
  commerciales	
  
• Fidélisernégocier	
  avec	
  les	
  clients	
  existants	
  
• Identifier	
  et	
  prioriser	
  les	
  futures	
  affaires	
  &	
  appels	
  d’offres	
  
• Prospecter	
  de	
  nouveaux	
  clients	
  

	
  
PROFIL	
  
Savoir	
  Faire	
  



	
  

	
  

Issu(e)	
   d’une	
   formation	
   supérieure	
   en	
   écoles	
   d’ingénieurs	
   ou	
   spécialisées	
   dans	
   la	
  
mécanique	
  industrielle,	
  vous	
  justifiez	
  d’une	
  expérience	
  significative	
  d’au	
  moins	
  10	
  ans	
  sur	
  
un	
   poste	
   similaire	
   ou	
   dans	
   un	
   secteur	
   industriel	
   type	
   aéronautique,	
   mécanique,	
  
métallurgie	
  ou	
  énergie.	
  Idéalement,	
  vous	
  avez	
  des	
  connaissances	
  en	
  procédures	
  GE	
  ainsi	
  
qu’en	
  procédés	
  d’usinage,	
  de	
  matériaux	
  et	
  des	
  traitements	
  qui	
  leurs	
  sont	
  associés.	
  Vous	
  
savez	
   rédiger	
  des	
  devis	
  et	
   réaliser	
  des	
   chiffrages	
  précis	
  dans	
   ces	
  domaines.	
  Vous	
  avez	
  
l’habitude	
  de	
  gérer	
  et	
  piloter	
  des	
  projets	
   tout	
  en	
   respectant	
   les	
  délais	
   impartis.	
   	
  Vous	
  
parlez	
  couramment	
  anglais.	
  Vous	
  maitrisez	
  word,	
  excel	
  ainsi	
  que	
  l’ERP	
  Clipper.	
  
	
  
Savoir-­‐être	
  
Vous	
   avez	
   un	
   vrai	
   sens	
   de	
   la	
   négociation	
   (technique	
   &	
   commerciale)	
   et	
   de	
   réelles	
  
aptitudes	
   relationnelles	
   et	
   de	
   communication	
   qui	
   vous	
   permettent	
   d’échanger	
   et	
   de	
  
fédérer	
   avec	
   tous	
   types	
   d’interlocuteurs.	
   Vous	
   êtes	
   une	
   personne	
   proactive,	
   réactive,	
  
organisée	
  et	
  rigoureuse.	
  Vous	
  avez	
  le	
  sens	
  du	
  résultat	
  et	
  la	
  culture	
  de	
  la	
  performance.	
  

	
  
CONDITIONS	
  	
  

§ CDI	
  temps	
  plein	
  
§ À	
  pourvoir	
  rapidement	
  
§ Poste	
  basé	
  à	
  Saint	
  Martin	
  d’Hères	
  (38)	
  
§ Rémunération	
  selon	
  profil	
  &	
  expérience	
  +	
  variable	
  sur	
  objectifs	
  

Envoyez	
  vos	
  candidatures	
  par	
  mail	
  à	
  recrutement@talentissim.fr	
  


